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阳 江 日 报 讯（ 记 者 / 王 勇 明 ）
春节假期，我市房地产市场迎来了
一 波 销 售 热 潮。2 月 24 日， 记 者
从市住房城乡建设局了解到，2 月
14 日至 23 日，全市楼市到访人数
4454 人，成交住宅 362 套，实现
销售面积 4.74 万平方米、销售额
约 2.56 亿元，市场呈现成交活跃、
购房意愿提升的积极态势。

当日下午，记者来到位于市区
新江南路与洛东大道交叉口附近的
一家楼盘，看到不少顾客正围着园
区规划沙盘看房、选房，销售人员
热情地为顾客进行讲解。接待区几
乎坐满了人，一些顾客正在翻看商
品房资料，了解购房优惠活动，听
取销售人员的建议。

“春节这几天都在看房，这个
楼盘容积率低，户型设计和价格我
也满意。”市民邓新建表示，他家

里有住房，目前是想换个大平层，
让居住空间更充裕，提高生活品质。
“春节期间，来看房的客户比较多，
日均到访 20 多批，选择诚意登记
的客户数量也多。”该楼盘策划经
理钟文康介绍，楼盘是最新一代的
新政户型，赠送率高，使用率接近
100%，较同类产品更有优势。

在位于市区滨湖一路的一家楼
盘，门口处的桔子树和各式鲜花为
售楼部增添了喜庆的年味。春节期
间，楼盘推出“六重好礼迎新春”
活动，吸引不少顾客前来选购。“楼
盘推出 3 万团购费抵 10 万总价、
准时签约九九折、室内无隔墙减免
2 万元等优惠活动，吸引众多购房
者到场。2 月 16 日至 23 日，现场
约有 300 多批客户到访，成交 12
套住宅。”楼盘销售主管邓童文介
绍，楼盘主要是大面积的改善型住

房，在当下鼓励生育的社会环境里，
更受消费者青睐。

据了解，春节期间，市住房和城
乡建设局指导市房地产行业协会，汇
聚全市优质楼盘优惠，推出新春置业
促销方案，精选区位优势明显、户型
设计优越、房屋品质过硬的项目，春
节期间集中开展优惠促销。此外，阳
江楼市政策支持力度也持续加码，助
力居民住房消费。其中，在金融优惠
方面，首套、二套住宅商业贷款最低
首付比例均降至 15%，取消首套、
二套房商业贷款利率下限；在税费优
惠方面，对个人购买家庭唯一住房，
根据面积按 1% 至 2% 的税率征收契
税；在公积金支持方面，则有提高住
房公积金贷款额度、实行住房公积金
“又提又贷”等政策。

右图： 春节期间，我市多个楼盘
迎来销售热潮。 � 王勇明 摄

政策红利叠加新春“焕新”潮

阳江新春车市“节奏稳热度升”

今年阳江春节车市消费结构清
晰，呈现家用为主、理性务实、油
电均衡的特点，10 万元至 18 万元
主流家用车型占据销量主力，满足
家庭出行、城乡通勤、返乡代步等
核心需求。

从车型来看，紧凑型轿车、大
空间 SUV、实用 MPV 最受欢迎，
主打省油、耐用、空间灵活、保养
经济。金山路一家汽车销售门店的工
作人员关健峰分析，阳江本地消费者
以家庭用车为主，注重实用性与性价
比，不再盲目追求品牌与高配，而
是结合预算、油耗、用车成本综合
选择。“二胎、三胎家庭增多，大空间、

多座位车型需求上升；返乡人群看重
底盘通过性与续航便利性，SUV 与燃
油车依旧走俏。”

新能源汽车在政策加持与配套
完善下稳步增长，比亚迪、广汽埃安、
吉利、问界等自主品牌新能源车型
成为热门选择。随着市区及乡镇充
电设施不断普及，纯电、插混车型
打消续航顾虑，在家庭第二辆车、
市区代步、网约车领域占比提升。“春
节回老家湖南，走高速全程有快充，
再也不用像几年前那样担心半路没
电。”市民王桢说道。

燃油车凭借技术成熟、加油便捷、
终端优惠大等优势，依旧占据小半

江山。2.0L 及以下小排量燃油车可
享以旧换新补贴，叠加经销商清库让
利，对务实型消费者吸引力强。不少
返乡市民表示，燃油车长途出行无焦
虑，更适合春节跨省返乡、走亲访友，
因此优先选择燃油车型。

汽车金融也成为促销“利器”，
低首付、3 至 5 年低息或零息贷款、
低月供方案有效降低购车门槛。邓
经理介绍，今年春节期间，通过金
融方案购车的客户占比接近四成，
“低月供、长周期”方案缓解一次
性付款压力，深受年轻消费者与工
薪家庭欢迎。

马年春节，阳江车市迎

来政策发力、返乡消费、新春

焕新三重利好叠加的黄金窗口

期。记者连日走访市区金山路、

东风四路等汽车销售集聚区看

到，各大品牌 4S 店张灯结彩、

年味浓郁，“以旧换新”“新

春特惠”“马年购车礼”等宣

传海报十分醒目。今年春节车

市政策托底效应显著，家用务

实消费成为主流，整体呈现

“节奏稳、热度升”的良好

发展态势，成为新春消费市

场的一抹亮色。

从元旦到春节，阳江车市呈现节奏
稳、热度升的局面，在国家与广东省汽
车以旧换新政策接续发力下，市场信
心持续提振。

春节车市热潮，政策组合拳无疑
是最大的“催化剂”。今年 1 月 1 日，
我市正式启动消费品以旧换新接续活
动，聚焦汽车等三大重点领域，实施
报废更新、乘用车置换更新等四大类
举措。与此同时，横跨元旦、春节两大
旺季的“广东优品购”活动第二阶段也
同步启动，形成了“国家政策 + 省级配
套 + 地方行动 + 车企让利”的四轮驱动
格局。

市区东风四路某汽车品牌 4S 店的
邓经理介绍，今年春节市场呈现“平
稳蓄客、节前爆发”特点，进入腊月
廿五之后，周末到店客流量较平日翻

倍，订单量显著上涨。“政策落地后，
到店咨询以旧换新、报废补贴的客户
占比超六成，很多市民把旧车处理掉，
趁着春节换新车，既省钱又图新年好
兆头。”邓经理表示，今年经销商库
存结构合理，促销以实在让利为主，
叠加厂家金融贴息、保险礼包，综合
优惠力度可观，有效激活刚需与改善
型购车需求。

“家里老车开了十多年，刚好赶上
以旧换新政策，报废补贴、厂家优惠算
下来，能省近两万元，性价比很高。”
市民林保全正带着家人选购一台七座家
用 SUV，准备用于春节家庭出行与日常
通勤。他表示，春节开新车回家探亲、
出游更舒适安全，马年添新车，也是图
个“马到成功”的好彩头，身边不少亲
友都选择在春节置换。

2026 年春节阳江车市迎来国家补
贴、厂家让利、经销商促销三重福利叠
加，成为性价比突出的购车时段。

政策是拉动车市最核心动力。按照
2026 年汽车以旧换新政策，报废旧车购
买新能源汽车可享车价 12% 补贴，最高
2 万元；购买 2.0L 及以下燃油车补贴车
价 10%，最高 1.5 万元。置换新能源车
最高补 1.5 万元、燃油车最高补 1 万元。
金山路某新能源汽车 4S 店内训师黄源
集向记者介绍，“以热门车型汉 L 为例，
消费者最高可享受3.5万元的综合优惠，
其中既包含国家以旧换新补贴，也有厂
家新春贴息和现金让利，切实降低了购
车门槛。”

除了政策支持，厂家让利与经销商
促销也同步发力。厂家端推出现金优惠、

置换加码、免费保养、新春礼包等组合
拳，部分清库车型综合优惠可达数万元。
经销商则围绕春节推出限时特价车、提
车加速通道、售后保养券等专属福利，
形成“政策+品牌+门店”的消费组合拳。

市汽车协会会长黄伟忠认为，春节
后至元宵前后，车市仍将保持平稳热度，
部分车型车源相对充足，颜色与配置选
择更多，议价空间依然可观。随着 3 月
后新车集中上市、被压抑的需求逐步释
放，以及我市以旧换新政策的持续发力，
市场可能迎来一波新的购车热度。

展望 2026 年，阳江车市将持续受
益于相关利好，在绿色、务实的消费主
流下，依托不断完善的新能源配套与消
费环境，保持平稳健康发展，既满足市
民品质出行需求，也为地方消费市场注
入持久动力。

阳江楼市迎来新春销售热潮

10天实现销售额约2.56亿元

政策红利释放  车市节奏稳热度升

新春福利叠加  节后仍有购车“红利”

家用务实当道  油车电车各有所长

市民在市区一家汽车专卖店看车选车。  � 谭文强 摄
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